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Wir machen Unternehmen sicher

RVM ist einer der fihrenden technischen Industrieversiche-
rungsmakler in Deutschland. Namhafte Unternehmen aus
verschiedensten Branchen vertrauen uns als Partner in allen
betrieblichen Versicherungsfragen — national und interna-
tional. Durch unsere langjahrige Erfahrung mit unterschied-
lichen Anforderungen und Schadenfallen wissen wir genau,
worauf es in lhrem Unternehmen ankommt. Wir arbeiten
partnerschaftlich und vertrauensvoll mit unseren Kunden
zusammen. So entstehen stabile, wertschatzende Kundenbe-
ziehungen und manchmal sogar langjahrige Freundschaften.
Wir legen Wert auf persénliche Betreuung und intensiven
Dialog und arbeiten daran, unseren Partnern immer etwas
mehr zu bieten, als sie von uns erwarten.
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WIR UBER UNS

Zahlen, Daten, Fakten

m Einer der groBten technischen Versicherungsmakler in Deutschland
m Diverse Standorte in Deutschland

m Sitz der RVM Versicherungsmakler GmbH in Reutlingen

m  Weitere Standorte in Wiirzburg, Hamburg, Kéln, Arnstadt, etc.

m  Uber 370 motivierte Mitarbeitende '
m  Mehr als 4.500 nationale und internationale Firmenkunden "

m Betreuung von >250 Mio. EUR Pramienvolumen

m Eigenes Auslandsnetzwerk UnisonSteadfast AG ‘

= www.rvm.de

-

Mitarbeiterentwicklung

2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025 2026

® ® ® ® ®
rISC vetter DSV RVIM

ssssssssssssssssssssss

06 RVM Firmenkundenbroschiire 07




UNSERE KUNDEN
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lhre Branche - unsere Lésung

Was auch immer lhre Expertise ist — wir haben die passenden
Loésungen. Fir unsere mehr als 4.500 Kunden haben wir
individuelle Deckungskonzepte und umfassende Branchenl6-
sungen entwickelt — so profitieren unsere Kunden von einem
deutlich erweiterten Versicherungsschutz fir ihr Unterneh-
men. Unsere Konzepte werden von unseren Spezialisten
standig weiterentwickelt und bieten so immer einen zeit-
gemaBen und umfassenden Versicherungsschutz. Als Kunde
profitieren Sie automatisch von den Verbesserungen, und
Ihre Versicherungskonzepte sind inhaltlich und konditionell
immer auf dem neuesten Stand.

Mit speziellen Deckungskonzepten haben wir auch fir lhre
Branche die passende Loésung. Mit unserem einzigartigen
Netzwerk sind wir seit Jahrzehnten ,,Der Makler fiir den Mit-
telstand“. Vertrauen auch Sie auf unsere Experten. Damit Sie
sich auf das Wesentliche konzentrieren kénnen.

Branchen
53%
Produzierende 18%
Unternehmen Bauhaupt-/
Bauneben-
m gewerbe
12% a22
Logistik q
Hal .
Handel
10%
Dienstleistung/
Freie Berufe 2%
Sonstige
Pramienvolumen
28% 35%
50.000 bis 150.000 bis
150.000 EUR 300.000 EUR

o

[e]

28% 9%
>300.000 EUR <50.000 EUR
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Administrative
Unterstilitzung

BETREUUNGSPHILOSOPHIE

Unser Full-Service-Ansatz fiir Sie

s

Wir kiimmern uns. Persénlich. Nah. Zuverlassig. e - Damit Sie sich
Versicherungsschutz ist wie ein MaBanzug — er muss an allen i

Stellen passen. : ) _ Schaden-
' | management

konzentrieren Analyse

Bei allem, was wir tun, stehen die Interessen unserer Kun- konnen.

den im Mittelpunkt. Je komplexer ein Sachverhalt ist, desto
leidenschaftlicher suchen wir nach der optimalen und maB-
geschneiderten Lésung flr unsere Kunden. In Beratung und
Umsetzung Oberzeugen wir durch umfassenden Service. Wir
haben Freude daran, Risiken richtig einzuschatzen, Méarkte

zu beobachten und zu bewerten, maBgeschneiderte Versi- :
cherungslésungen fiir nahezu alle Branchen zu entwickeln e Vertrags-

und diese mit zuverlassigem Service kontinuierlich umzu- N1 g management
setzen. So ersparen wir unseren Kunden den Weg durch den
Dschungel von Produkten, Gesetzen und Bedingungswerken.

Wir legen groBen Wert auf den persénlichen Kontakt und d ‘
kennen die Bediirfnisse unserer Kunden aus langjahriger : . A
Erfahrung und intensiven Beratungsgesprachen. Wir stehen '\\\Y\\'%\"'

zu unserem Wort und investieren viel Zeit und Energie, um ‘.".}_..-r-' Lo iy

unser Fachwissen und unsere Beratungsmethoden sténdig —
weiterzuentwickeln. R

Auch im Schadenfall sind wir fir Sie da — im Notfall rund

um die Uhr, auch am Wochenende. Wir koordinieren fir

Sie alle notwendigen SofortmaBnahmen und beraten Sie

bei der Auswahl von geeigneten Sachverstandigen. Selbst-

redend Ubernehmen wir die fristgerechte Information an

die jeweiligen Risikotrager, unterstiitzen bei der Ermittlung

und Erfassung aller schadenbedingten und ersatzpflichtigen

Kosten und stehen als Ihr Interessensvertreter bei den Ver- S g 3 .

handlungen an lhrer Seite — von der Schadenmeldung bis T SR | ol -
zum Abschluss des Schadens. Vertrauen Sie im Schadenfall ' A bl

auf einen starken Partner mit einem erfahrenen Experten-

netzwerk an Ihrer Seite. Und profitieren Sie von unserer lang- - e '
jahrigen Schadenerfahrung aus einer Vielzahl aller denkbaren ' i 3 el

Schden. | » 2 KEKIXENEE

UNS ALS IHRE EXTERNE
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RISIKOMANAGEMENT
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MIT UNSERER PERSONLICHEN BETREUUNG

S T

UND FUNDIERTEN

B .- 22222202 =

STEHEN WIR IHNEN IN ALLEN BETRIEBLICHEN

I  THEE- &

VERSICHERUNGSFRAGEN ZUR SEITE.
——

Kreditrisiken

&

Birgschaften

Betriebliche
Versicherung
in allen Sparten

Attraktive
Konditionen

Kranken-
versicherung

360° RISIKO- RE
MANAGEMENT N E e

Schaden-
management

Betriebliches
Vorsorgemanagement
und Benefits
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WELTWEIT KOMPETENT

Auslandsaktivitidten werden durch unser
eigenes Netzwerk koordiniert

Wir sind spezialisiert auf internationale Versicherungslésun-
gen. RVM berat mittelstandische Unternehmen aller Bran-
chen und verfligt Giber ein umfassendes Fach- und Spezial-
wissen in allen betrieblichen Versicherungsfragen — national
und international.

Im Ausland setzen wir auf UnisonSteadfast, das weltweit
groBte Netzwerk spezialisierter Versicherungsmakler. Wir
haben UnisonSteadfast vor vielen Jahren mitgegriindet und
sind bis heute daran als Gesellschafter beteiligt. Unser
Auslandsnetzwerk ist mit ca. 28.000 Mitarbeitenden in Gber
150 Landern prasent und betreut weltweit mehr als 2.000
multinationale Kunden.

Zahlen, Daten, Fakten

m  Gegriindet 2005

m  GroBtes Netzwerk spezialisierter, mittelstandischer
Versicherungsmakler weltweit mit ~28.000
Mitarbeitenden

m Inrund 150 Landern vertreten; Hauptsitz in Hamburg

m  Hohe Flexibilitat: Zusammenarbeit auch mit bereits
bestehenden Maklern méglich

m  Derzeit >700 mittelstandische Netzwerk-/Servicepartner in
allen wirtschaftlich relevanten Landern/Regionen der Welt

m  Betreuung von >2.000 multinationalen Accounts _ o
m  Pramienvolumen im Netzwerk ~40 Mrd. USD ' s
- - _
g AUCH IM AUSLAND KONNEN

S i k.

14
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RVM REAL ESTATE

16

DIGITAL. EFFIZIENT. SPEZIALISIERT.

rV

REAL
ESTATE

RVM Real Estate — lhr Partner fiir Sicherheit und
Wachstum in der Immobilienwirtschaft

Unser Fokus liegt auf dem Mittelstand. Ob Hotel, Gewer-
be- oder Einzelhandelsimmobilie — wir von RVM Real Estate
sind Experten fir alle Risiken rund um Immobilien und ihre
Entwicklungspotenziale.

Wir begleiten Sie in jeder Phase lhrer unternehmerischen
Reise: von der Investition tber die Planung und Entwicklung
bis hin zur Bewirtschaftung und zum Exit. Dabei stehen

wir [hnen als verlasslicher Partner zur Seite, damit Sie die
besten Entscheidungen fir lhre Investitionen treffen kénnen.
Unser Ansatz basiert auf drei zentralen Prinzipien: Effizienz,
digitale Lésungen und ein hoher Spezialisierungsgrad.

MaBgeschneiderte Losungen fiir lhre
Risikomanagementziele

Gemeinsam mit lhnen entwickeln wir individuelle Strategien
zur Erreichung lhrer Risikomanagementziele und setzen die-
se um. Unser Ziel ist es, deutschlandweit fihrender Risiko-
berater mit hdchstem Digitalisierungsgrad in der Immobilien-
branche zu werden.

Als spezialisierter Versicherungsmakler flir die Immobilien-
wirtschaft bieten wir Dienstleistungen, die exakt auf die Be-
dirfnisse unserer Kunden abgestimmt sind. Unsere moder-
nen digitalen Prozesse und effizienten Services bereichern
Ihr Tagesgeschaft und tragen dazu bei, Kosten zu senken
und Ablaufe zu optimieren.

Unterstiitzung bei strategischen Entscheidungen

Im Management unterstiitzen wir Sie durch transparente,
kosteneffiziente Losungen, die lhnen helfen, fundierte Ent-
scheidungen zu treffen — sowohl bei vermdgens- als auch be-
triebsbezogenen Risiken. Mit unserer Expertise und unseren
digitalen Tools schaffen wir Klarheit und Sicherheit, damit
Sie sich auf das Wesentliche konzentrieren kénnen.

lIhre Sicherheit, unser Anspruch

RVM Real Estate ist mehr als ein Versicherungsmakler — wir
sind ein fihrendes Beratungs- und Dienstleistungsunterneh-
men, das sich durch digitale, schlanke Prozesse und passge-
naue Betreuung auszeichnet. Unser breit gefachertes An-
gebot gibt unseren Kunden die nétige Sicherheit, damit sie
bessere Entscheidungen treffen und ihr Wachstum férdern
kdnnen. Verlassen Sie sich auf uns — flir zukunftssichere
Strategien und eine starke Basis flir lhre Immobilienprojekte.

RVM Firmenkundenbroschiire 17



UNSERE ONLINELOSUNGEN

Kundenportal

Mit unseren Onlinelésungen sind Sie digital
vernetzt und haben alles auf einen Blick

& Alle Vertrags-

. unterlagen an
Mit unserem Kundenportal, dem Schadencenter und dem - cindia
Vorsorgeportal haben Sie jederzeit und Uberall Zugriff auf . F
alle wichtigen Informationen. Nahtloser Dateienaustausch, . CE)”(‘jhe't"tChket
aktuelle Neuigkeiten und direkter Kontakt zu lhren An- : ranerstrtia
sprechpartnern. So kédnnen wir Sie in lhren Versicherungsan- = Weltweiter
liegen effizient und umfassend betreuen. Zugriff

Unser Kundenportal bietet Ihnen einen zentralen Ort fir all
Ihre Vertragsunterlagen. Mit einer einheitlichen Ordnerstruk-
tur behalten Sie stets den Uberblick und finden schnell die
bendtigten Dokumente. Dank des weltweiten Zugriffs kbnnen
Sie jederzeit und von Uberall auf Ihre Unterlagen zugreifen,
was lhnen maximale Flexibilitat und Effizienz erméglicht. Schadencenter

Unser Schadencenter ist Ihre zentrale Anlaufstelle fir alle
Anliegen rund um Schadensfalle. Mit unserer Schadencen-
ter-App haben Sie jederzeit Zugriff auf alle relevanten Infor-

mationen und kénnen Schaden bequem und schnell elek- Schadencenter-
tronisch melden. Die integrierte Schadensauswertung bietet App
Ihnen eine umfassende Analyse und hilft Ihnen, zuklnftige Mit Schaden-

Risiken besser zu managen und zu minimieren. auswertungen

Elektronische

Unser Vorsorgeportal ist eine digitale Verwaltungsplattform el

speziell fur die betriebliche Altersversorgung (bAV). Hier
finden Sie alle Ihre Vertragsunterlagen an einem zentralen
Ort, was die Verwaltung und Einsicht erheblich erleichtert.
So haben Sie stets den Uberblick und kénnen alle wichtigen
Dokumente schnell und einfach einsehen und verwalten.

Vorsorgeportal

W

. S
Digitale Plattform fur . &
alle Corporate Benefits -
inkl. AV und bKV

Komplett papierlos: .‘ A KANN ICH AUCH | .‘ INFORMATIONEN |

Vertragsunterlagen ) T e N o W

1

o

- %" ERHALTEN UND VERWALTEN?

Flexible Mitarbeiter
Benefits :pxtra

» b
-
+

13
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NACHHALTIGKEIT

20

T

Nachhaltigkeit — Verantwortung fiir die Zukunft

Nachhaltigkeit bedeutet fir uns, Verantwortung zu tber-
nehmen — fir unser Handeln, unsere Umwelt und die kom-
menden Generationen. Als dynamisches und innovatives
Unternehmen sind wir uns der weitreichenden Auswirkungen
unserer Entscheidungen bewusst. Daher haben wir uns zum
Ziel gesetzt, aktiv zur Gestaltung einer nachhaltigen und
lebenswerten Zukunft beizutragen.

Unser Engagement geht dabei tber rein wirtschaftlichen
Erfolg hinaus. Wir glauben fest daran, dass 6konomische
Leistung und nachhaltiges Handeln untrennbar miteinander
verbunden sind. Dieser Anspruch erfordert ein Umdenken
auf allen Ebenen, innovative Ansatze und das Engagement
unseres gesamten Teams.

In unserer Nachhaltigkeitspolicy definieren wir unser Ver-
standnis von Nachhaltigkeit und schaffen einen Handlungs-
rahmen, der uns in allen Geschéaftsbereichen leitet. Die 17
Sustainable Development Goals (SDGs) der Vereinten Na-
tionen dienen uns dabei als Orientierung und MaBstab, um
unser Handeln an globalen Herausforderungen auszurichten.
Besonders wichtig sind fiir uns fiinf dieser Ziele, die eng mit
unserem Kerngeschéft verknipft sind:

m  Hochwertige Bildung: Wir setzen auf Bildung als
Grundlage firr eine nachhaltige Entwicklung — innerhalb
unseres Unternehmens und in der Gesellschaft.

m  Geschlechter-Gleichstellung: Wir férdern Chancengleich-
heit und Diversitat, um eine gerechtere Zukunft zu
schaffen.

m Bezahlbare und saubere Energie: Unser Einsatz gilt
nachhaltigen Energieldsungen, um zur Energiewende
beizutragen.

= Menschenwiirdige Arbeit und Wirtschaftswachstum: Wir
schaffen faire Arbeitsbedingungen und verbinden
wirtschaftlichen Fortschritt mit sozialer Verantwortung.

= MaBnahmen zum Klimaschutz: Der Klimaschutz ist eine
unserer zentralen Herausforderungen, der wir uns mit
innovativen Lésungen und ressourcenschonenden
Prozessen stellen.

Unsere Nachhaltigkeitspolicy ist nicht nur ein Leitfaden,
sondern ein Versprechen: Wir verpflichten uns, unser Han-
deln stetig weiterzuentwickeln und die groBen Herausfor-
derungen unserer Zeit aktiv anzugehen. Gemeinsam mit
unseren Mitarbeitenden und Geschaftspartnern wollen wir
Verantwortung tibernehmen und durch unsere Entscheidun-
gen und MaBnahmen eine nachhaltige Zukunft gestalten.

RVM Firmenkundenbroschiire 21



WARUM RVM?

Wir setzen auf Partnerschaft, Transparenz
und Schnelligkeit

RVM zahlt zu den fiithrenden technischen Maklern in
Deutschland. Unsere groBBe Einkaufsposition und die hohe
Reputation bei allen Versicherungsgesellschaften ermog-
lichen es uns, optimale Konditionen fiir unsere Kunden aus-
zuhandeln. Wir setzen auf die kontinuierliche Optimierung
bestehender Versicherungskonzepte, um stets den bestmog-
lichen Schutz zu gewahrleisten.

Unser erfahrenes Team aus Spezialisten, Juristen und
Ingenieuren steht lhnen rund um die Uhr zur Verfiigung und
unterstitzt Sie bei samtlichen Herausforderungen. Von der
vollstandigen Schadensabwicklung bis hin zur Vernetzung
mit Sachverstandigen, Schadendienstleistern und Anwalten —
wir bieten umfassende Lésungen aus einer Hand.

Mit sehr hohen IT-Standards, sowohl lokal als auch global,
und einem kundenfreundlichen Portal garantieren wir
maximale Transparenz und Aktualitat zu jeder Zeit. Unsere
nachhaltige Unternehmensstrategie zeigt sich nicht nur in
unseren Prozessen, sondern auch in unserer festen
Verankerung in Umweltprojekten.

Durch unser weltweites Netzwerk mit UnisonSteadfast kon-
nen wir international maBgeschneiderte Versicherungslésun-
gen anbieten, die den spezifischen Anforderungen unserer
Kunden entsprechen. Dabei legen wir besonderen Wert

auf qualifizierte Betreuung und prazise Umsetzung —

fir einen optimalen Schutz.

WARUM SIE SICH FUR

ENTSCHEIDEN SOLLTEN.

%
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EIN STARKER PARTNER

24

T i
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Wir sind Teil der MLP Gruppe |~ MLP

RVM bildet seit 2021 bei MLP das Kompetenzzentrum fir
Industrieversicherungen. Unser einzigartiges Expertennetz-
werk hilft Ihnen, bessere Entscheidungen fiir hr Unterneh-
men zu treffen. Wir verstehen |hre Bedirfnisse und entwi-
ckeln gemeinsam mit lhnen optimale Lésungen. Ganz gleich,
in welcher Branche Sie tatig sind. Weil wir wissen, welche
Verantwortung Sie tragen, schaffen wir mit unserem Know-
how Mehrwerte, auf die bereits mehr als 27.000
Firmenkunden vertrauen.

Gemeinsam machen wir Unternehmen sicher und attraktiv.

Arbeitgeber-
attraktivitat &
Benefits

Betriebliche
Versicherungen

Konto, Karte,
Geldanlage
& Stiftung

Digitale
Plattformen

Recruiting &
Weiterbildung

Finanzierung
& Leasing

Management-
absicherung

@ MLP mwFERI praveasy :pxtra

~VIM SoFE % TPC W%der
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UNSERE MISSION

Der persénliche Risikomanager
flr Versicherung und Vorsorge.

Das ist RVM.

Der Kunde steht im Mittelpunkt unseres Handelns

Unsere Mission ist klar und eindeutig: Wir machen Unterneh-
men sicher. Als verlasslicher Partner unterstiitzen wir mittel-
stéandische Unternehmen dabei, ihre Risiken zu erkennen, zu
minimieren und optimal abzusichern.

Unser Handeln - lhre Sicherheit

Der Mittelpunkt unserer Arbeit ist immer der Kunde. Wir
kennen und verstehen die spezifischen Bedirfnisse des Mit-
telstands und stehen als Problemldser zuverlassig an Ihrer
Seite. Dabei denken und handeln wir stets partnerschaftlich
und langfristig. Ihre Herausforderungen sind unsere Heraus-
forderungen, und wir sind immer fir Sie da.

lhr Vertrauen ist unsere Verantwortung

Mit einem geschulten Blick fur Ihre individuelle Risiko-
situation analysieren wir lhre Anforderungen und finden
maBgeschneiderte Lésungen. Wir verhandeln die besten
Konditionen, vertreten lhre Interessen mit Nachdruck und
Gbernehmen Verantwortung — fiir das, was wir tun, aber auch
fir das, was wir bewusst unterlassen.

Uber Ihre Erwartungen hinaus

Unser Anspruch geht tber die reine Erfullung lhrer Erwar-
tungen hinaus. Wir méchten Sie nicht nur zufriedenstellen,
sondern begeistern. Unser Ziel ist es, Sie in jeder Phase der
Zusammenarbeit zu Uberraschen — sei es durch herausragen-

den Service, innovative Ansatze oder unsere persénliche und _ i WI R MACH EN

zuverlassige Betreuung.

Gemeinsam sorgen wir dafir, dass Sie sich auf das Wesent-
liche konzentrieren kénnen: den Erfolg Ihres Unternehmens.

26 RVM Firmenkundenbroschiire 27



IHRE ANSPRECHPARTNER

Unsere Fachbereichsexperten — lhre
Ansprechpartner fiir maBgeschneiderte Losungen

In einer komplexen und dynamischen Geschaftswelt ist es
entscheidend, sich auf erfahrene Experten verlassen zu
kdnnen, die Ihre individuellen Anforderungen verstehen und
maBgeschneiderte Losungen entwickeln. Unser Team aus
Fachbereichsexperten steht Ihnen mit fundiertem Wissen
und praxisnaher Beratung in den folgenden Bereichen zur
Seite:

Brandschutz

Effektiver Brandschutz erfordert eine sorgfaltige Risiko-
analyse und die Umsetzung passender MaBnahmen. Unsere
Experten unterstiitzen Sie dabei, Brandschutzkonzepte zu
entwickeln, die den Schutz von Menschen, Gebauden und
Vermogenswerten gewahrleisten.

Haftpflicht

Unsere Spezialisten fiir Haftpflicht-Versicherungen helfen
Ilhnen, lhre Risiken im Blick zu behalten und optimal abzu-
sichern. Ob allgemeine Haftung, Produkthaftung oder Um-
weltrisiken — wir finden die passende Loésung fir Ihr Unter-
nehmen.

Financial Lines

Die Absicherung von Vermogensschaden und Haftungsrisiken
im Management ist essenziell. Unsere Financial-Lines-Exper-
ten beraten Sie zu Themen wie D &O-Versicherungen, Cyber-
Risiken und weiteren Speziallésungen fir lhre finanzielle
Sicherheit.

Technische Versicherungen

Von Maschinen und Anlagen bis hin zu GroB3projekten — tech-
nische Risiken erfordern prazise Losungen. Unsere Experten
begleiten Sie bei der Risikoanalyse und sorgen fiir umfassen-
den Schutz lhrer technischen Assets.

28

Brandschutz

Haftpflicht

Joachim Roth
Versicherungskaufmann
Prokurist, Leitung Fachbereich
Risikomanagement/Brandschutz
T. +49 7121 923-1273

E. joachim.roth@rvm.de

Alexander Danyi
Rechtsassessor, LL.M.

Leitung Fachbereich Haftpflicht
T. +49 7121 923-1237

E. alexander.danyi@rvm.de

Technische Versicherungen

Riidiger Holzmann
Diplom-Wirtschaftsingenieur
Leitung Fachbereich
Technische Versicherungen

T. +49 7121 923-1237

E. ruediger.holzmann@rvm.de

Financial Lines (D&0/Cyber/Rechtsschutz)

Oliver Scholl
Versicherungsfachmann
Leitung Fachb. Financial Lines
T. +49 7121 923-1187

E. oliver.scholl@rvm.de

RVM Real Estate

"‘H‘

RVM SmartProtect

|

A

Ralf Miiller

Technischer Underwriter (DVA)
Kundenbetreuer Feuer

T. 449 931 45075-141

E. ralf.mueller@rvm.de

Christian Siebenlist
Diplom-Betriebswirt (B.A.)
Kundenbetreuer

T. +49 931 45075-191

E. christian.siebenlist@rvm.de

Katharina Bastians
Versicherungsbetriebswirtin (DVA)
Prokuristin, Leitung
Fachbereich Real Estate

T. +49 40 23835728-3010

E. katharina.bastians@rvm.de

Timo Hertweck

Master of Business Administration
Geschéftsfiihrung

T. +49 7121 923-1313

E. timo.hertweck@rvm.de
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IHRE ANSPRECHPARTNER

Logistik

Im Bereich Logistik sind Zuverlassigkeit und Flexibilitat

Logistik

Dr. Jorg Miihlum
Diplom-Betriebswirt (DH)
Leitung Fachbereich
Transport/Verkehrshaftung
T. +49 7121 923-1225
E. joerg.muehlum@rvm.de

MED

Ralf Gleich

Geprufter Fachwirt fiir Versi-
cherungen und Finanzen (IHK)
Gruppenleiter MED

T. +49 931 45075-129

E. ralf.gleich@rvm.de

entscheidend. Unsere Spezialisten entwickeln individuelle
Versicherungs- und Risikomanagementkonzepte, die lhre

gesamte Lieferkette absichern — von der Lagerung bis zur

internationalen Distribution.

MED KFZ

Das Gesundheitswesen ist komplex und bringt zahlreiche

Herausforderungen mit sich, wie Haftungsrisiken fir Arzte Jasmin Sickert Lisa Hubka
und steigende Anforderungen in Pflegeeinrichtungen. Der Versicherungsfachwirtin Betriebswirtin (IHK)
hohe Organisations- und Verwaltungsaufwand erfordert ein Leitung Fachbereich Kfz Gruppenleiterin Kfz
effektives Risiko- und Versicherungsmanagement. Ein kom- T. +49 7121 923-1132 T. +49 931 45075-151
petenter Partner, der die Risiken der Branche kennt und E. jasmin.sickert@rvm.de E. lisa.hubka@rvm.de
maBgeschneiderte Losungen bietet, ist daher unerlasslich.
Kfz-Versicherungen
Mobilitat ist ein zentraler Bestandteil moderner Unterneh-
men. Unsere Experten im Bereich Kfz-Versicherungen bieten
lhnen umfassende Ldsungen fir lhren Fuhrpark und sorgen
daflr, dass Ihre Fahrzeuge jederzeit bestens abgesichert Vorsorgemanagement
sind.

Jasmira Zeric Peter Wagner
Vorsorgemanagement Versicherungsbetriebswirtin (DVA) Versicherungskaufmann

Prokuristin, Leitung
Fachbereich Vorsorge

Kundenbetreuer Vorsorge
T. +49 7121 923-1191

Fir Unternehmen und Mitarbeitende gleichermaBen wichtig:
Unsere Fachleute im Vorsorgemanagement unterstiitzen Sie
dabei, zukunftssichere Lésungen fir betriebliche Altersvor-
sorge, Gesundheitsmanagement und andere Vorsorgethemen
zu finden.

T. +49 931 450 75-170
E. jasmira.zeric@rvm.de

E. peter.wagner@rvm.de

Credit Management

Unsere Experten im Bereich Credit Management helfen |h- Credit Management
nen, finanzielle Stabilitat zu sichern. Ob Kredit-Versicherung,
Forderungsmanagement oder Bonitatspriifungen — wir stehen .
[ ' L) Bjorn Krasovc Bernd Hammelehle

Ihnen zur Seite, um Zahlungsausfalle zu vermeiden und

Liquiditat zu gewahrleisten.
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Diplom-Betriebswirt (BA)
Leitung Fachbereich
Credit Management

T. 449 7121 923-1255
E. bjoern.krasovc@rvm.de

Diplom-Betriebswirt (FH)
Kundenbetreuer Credit
Management

T. 4497121 923-1266

E. bernd.hammelehle@rvm.de

RVM Firmenkundenbroschire 31



~VIM

RVM Versicherungsmakler GmbH
Marie-Curie-StraBe 3 | 72760 Reutlingen
Tel. +49 7121 923-0 | info@rvm.de
www.rvm.de

Unsere
Homepage

Stand 07/2026



